Privodni list vydaje ke smlouvé (CES)....; objednavce €. .....

(uvést nazev odboru nebo oddéleni, projekt €. ....)

ELIT Zakladni informace o vydaji

Kategorie | 1. | Kategorie vydaje (nakupu)
vydaje e Dodavky
o  Sluzby

e Stavebni prace

Predmét 2. | Pfedmét vydaje
vydaje

Specifikace | 3. | Specifikace vydaje (zejména rozliSeni
vydaje vydaje na nakup  dlouhodobého

hmotného a nehmotného majetku a

sluzeb hrazenych z provoznich vydaju)

Rozpocet | 4. | OCekavany rozpocet vefejného vydaje | U vydaje doporucujeme doplnit poloZzku
(cena bez DPH i cena véetné DPH) rozpoétové skladby

Zpusob 5. | Zpusob vybéru dodavatele (napf. dle
vybéru pravidel zadavani vef. zakazek)

Uspé&sny verejny vydaj je stav, kdy prostfednictvim vécného plnéni realizovaného cestou vefejné
zakazky (vydaje) doSlo k napInéni potfeb zadavatele a jejich prostfednictvim k naplnéni stanovenych
cild, a to zpusobem, pfi kterém bylo se zdroji nakladano co nejhospodarnéji.

Kontrolni list vydaje Komentar Odkaz na

dokument

l. Uéelnost (vyplfiuje se pfed vznikem

zavazku)Nasledujici  otdzky jsou pouze
namétem pro pfikazce operace. Cilem je dolozit,
Ze vefejna zakazka (vydaj) slouzi k naplnéni jasné
stanoveného ucelu a tento ucel je v souladu s cili
MMR.

Musi byt definovana potfeba, tj. co, pro¢ a v jakém
mnozstvi MMR potfebuje.

Je tedy na rozhodnuti prikazce operace, jak

ucelnost nakupu dolozi

Soulad s | 1. Zjakého dokumentu vyplyva, Ze tento
dokumenty | vydaj MMR potfebuje a pro¢ jej MMR
potfebuje. Pravni ¢i jiny divod ucelu. Soulad
se standardy MMR.

Vystup 2. Jaky je vystup vydaje?




Specialni

3. Je nutné pofizovat specialni feSeni?

resent Jaké? Zdivodnéte.
Kritéria 4. Uvedte nastavena kritéria kvality, ktera ma
kvality vydaj naplnit?
Odkaz na | 5. Kde je uloZzena dokumentace (auditni
dokument stopa)?
ll. | Hospodarnost (vypliuje se pred
vznikem zavazku)
Viastni 1. Pro€ neni mozné vyuzit vlastni kapacity?
kapacity
Casovy limit | 2. Byla nabidka limitovana ¢asem?
Mnozstevni | 3. Byla nabidka limitovana mnozstvim?
limit
Cena x | 4. Je poptavany vydaj k dispozici za co
kvalita nejvyhodnéjsi cenu dosaZitelnou pfi dané
poptavané kvalité?
Porovnani 5. Bylo vyuZito pro zajisténi hospodarnosti

nakladovosti

metod benchmarkingu? (porovnani
nakladovosti obdobnych feSeni na MMR)

Prizkum 6. Byla zjiStovana cena v misté a Case
trhu obvykla ve vztahu k nakupu (prazkum trhu)?
Soulad s RA | 7. Koresponduje cena s limity stanovenymi
MMR v platnych Fidicich aktech MMR (napf.

cestovné, ndklady na reprezentaci aj.)?
Odkaz na | 8. Kde je ulozena dokumentace (auditni
dokument stopa)?




Ugelnost a hospodarnost ovéfil dne

Jméno, podpis (pfikazce operace)

Spravce rozpoctu (predbézna kontrola pred vznikem zavazku)

Ovéreni podpisu prikazce

Oveérfeni souladu se schvalenymi vefejnymi vydaji, programy, projekty, uzavifenymi smlouvami nebo
jinymi rozhodnutimi o nakladani s vefejnymi prostfedky

Operace odpovida pravidlim financovani

Byla provéfena rozpoctova rizika

PFipadné omezujici podminky, vraceni PLV k pfepracovani

Datum: Podpis:

Kontrolni list vydaje Komentar Odkaz na

dokument

. | Efektivnost (vypliuje se po realizaci
zavazku, resp. po prevzeti dodavky nebo
po akceptaci sluzby - Pied fakturaci)

Pro zhodnoceni napInéni efektivnosti je podstatné, zda
dodané zbozi ¢i sluzba skute¢né prispély, Ci pfispivaji
k naplnéni stanovenych cild, a to v mife, ktera
odpovida vynaloZzenym prostfedkdm.

Parametry 1. Byly prvotnimi poZadavky (ve smlouvé,
plnéni objednavce) jasné definovany parametry plnéni
(poZadovany rozsah, ¢asovy harmonogram,...)?

Kompletnost | 2. Byl vystup kompletni? Spinil prvotné zadané

dodavky pozadavky?
NapInéni 3. Bylo ovéfeno naplnéni prvotné stanovenych
ukazateld ukazatell (napf. pocet uzivatell systému, vykon,

rozsah plnéni...)?




Predani 4. Doslo k fadnému predani nakupu? Predavaci
protokol.

Akceptace 5. Akceptace objednaného nakupu. Akceptalni
protokol.

Vyhodnoceni | 6. Vyhodnotte spolupraci s dodavatelem.
spoluprace

Efektivnost ovéril dne

Jméno, podpis (pfikazce operace)




